El Gran Bajio)

Diplomado Internacional de
Alta Direccion de El Gran Bdajio

AR



El Gran Bujioj

Diplomado disenado especialmente para estar al dia con las nuevas tendencias y
tener habilidades altamente competitivas. Este diplomado de formato virtual se
divide en 6 pilares enfocados en inversion, comunicacion, liderazgo, innovacion,

persuasion y negociacion.

1. INVERSION
Evaluacion de Proyectos
de Inversion.

Competencias

 Evaluacion de viabilidad
sobre proyectos de
inversion.

» Fortalecimiento en
habilidades de evaluacion
de proyectos.

e Conocimientos en finanzas
y contabilidad.

* Entendimiento mds
profundo para llevar a cabo
proyectos de inversion.

UNIVERSIDAD DE CHILE

8 HORAS

2. COMUNICACION
Comunicacion persuasiva
y creible.

Competencias

* Abordar conversaciones
con diversidad socio-cultural
de manera asertiva.

* Conocimiento sobre los
principios de la escritura
persuasiva.

* Habilidad para estructurar
ideas de forma convincente
y elocuente.

* Habilidad para persuadir
distintas audiencias en un
entorno laboral globalizado.

TNUS

National University
of Singapore

9 HORAS 12 HORAS

3. LIDERAZGO

Crear equipos de alto rendimiento.

Competencias
* Habilidades de liderazgo.

* Capacidad para diagnosticar
problemas del equipo.

* Fomentar el trabajo en
equipo y la colaboracion.

 Gestion de equipos.

* Diagndstico de problemas
del equipo.

* Gestion de tipos de equipos
comunes.

e Construccion de equipos
emocionalmente inteligentes.

&' Penn

UNIVERSITY 0f PENNSYLVANIA
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4.INNOVACION

Pensamiento creativo: Técnicas y
herramientas para el éxito.

Competencias
* Pensamiento critico.

* Resoluciéon de conflictos.
* Pensamiento creativo.

e Conocimiento de
herramientas y técnicas para
la resoluciéon de problemas.

* Capacidad de abordar
problemas de manera
creativa y eficaz

elgranbajio.com

5. PERSUASION
¢Como persuadir? Jugando con
palabras, imdgenes y nimeros.

Competencias
* Habilidades en persuasion
y comunicacion efectiva.

* Fortalecimiento de habilidades
de comunicacion.

* Uso eficiente de palabras,
imdagenes y nUmeros para
persuadir.

* Como llegar al publico
objetivo.

% UNIVERSITAT e
i+ BARCELONA

Para mas informacién contacta a

sergio@elgranbajio.com

6. NEGOCIACION

Resolucion eficaz de problemas y
toma de decisiones.

Competencias

* Resolucion de problemas.

* Toma de decisiones.

e Liderazgo y gestion.

e Métodos de resolucion de
problemas.

* Andlisis grafico gestion del
cambio.

» Toma de decisiones en grupo.

* Andlisis de decision.

* Andlisis de los datos.

UCI
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